
Sepa elegir, negociar y redactar sus  
garantías mediante ejemplos comentados  
por especialistas en la materia

          Garantías    
Contractuales

D. FERNANDO TORRENTE GARCÍA DE LA MATA
CUATRECASAS

D. CÉSAR HERRERO MAZARÍO
DLA PIPER 

D. JOAQUÍN SALES SABORIT
LOVELLS 

D.FERNANDO MIER MÉNDEZ
IURISTAX ABOGADOS

D. XAVIER MIRAVALLS MASSOT
KPMG ABOGADOS EN BARCELONA

D. CARLOS LLORENTE GÓMEZ DE SEGURA
AMYA ABOGADOS
UNIVERSIDAD CARLOS III DE MADRID

D. IGNACIO TRILLO GARRIGUES
ARAOZ & RUEDA

D. IGNACIO RAMOS VILLAR
CLIFFORD CHANCE

D. JUAN SÁNCHEZ CORZO
JAUSAS

D. JOSÉ ANTONIO RODRÍGUEZ GARCÍA
CMS ALBIÑANA & SUÁREZ DE LEZOC
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: •	 �Aprenda a elegir, negociar y  

redactar sus garantías contractuales  
de la forma más eficaz

•	 ��Evalúe las ventajas y los 
inconvenientes de las distintas garantías 

•	 �Conozca los distintos tipos de 
garantías con la ayuda de ejemplos  
y modelos de claúsulas

•	�Cartas de patrocinio (Comfort Letters)
•	�Garantías a primera demanda
•	�Prenda sobre valores
•	�Contrato de fianza
•	��Garantías específicas en  

compras de negocio
•	�Garantías en el comercio internacional
•	�Garantías reales mobiliarias
•	�Derivados de crédito
•	�Garantías reales
•	�Cesión de crédito en garantía

HOTEL HOLIDAY INN MADRID

Recepcion
Resaltar


