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iiR presenta el primer programa que abordara la nueva estructura de

Costes y Precios
en Asesoria Juridica

Descubra los nuevos modelos de negocio en un entorno de maxima competencia

O Analice las diferentes O Aprenda a disefiar O ldentifique las D Claves para los
alternativas de una estructura de cuestiones mas Acuerdos de Nivel
facturacion win-to-win costes optima para controvertidas del de Servicio en el
en servicios juridicos conseguir una propuesta marco contractual ambito legal

de valor competitiva

Con la vision del abogado in-house Con la perspectiva de la asesoria externa
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